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Vorwort
Vor rund 15 Jahren erfolgte aufgrund der Entscheidung des Bundesverfassungsgerichts zum Er­
folgshonorar eine Neuordnung der Bestimmungen über Vergütungsvereinbarungen einschließ­
lich Erfolgshonorar (§§ 3a bis 4 b RVG). Schwerpunkt des vorliegenden, nun in der 5. Auflage 
erscheinenden Buches bildet weiterhin der Komplex Vergütungsvereinbarung.
Die vorliegende 5. Auflage bringt das Werk auf den Stand von Gesetzgebung und Rechtspre­
chung des Frühsommers 2022.
Neu in das Autorenteam eingetreten ist Rechtsanwalt Dr. Marc Zastrow, Offenbach. Er hat die 
Darstellungen des Buches um das Thema Geldwäsche erweitert; entsprechende Mandantenhin­
weise und Erläuterungen zu den Pflichten der Anwaltschaft finden sich nunmehr in Kapitel 2 
ab Rn. 110.
Der beste Entwurf einer Vereinbarung mit einem Mandanten nützt wie immer nichts, wenn 
dem Mandanten die Notwendigkeit einer solchen Vereinbarung nicht vermittelt werden kann. 
Diplompsychologe Dr. Albrecht Müllerschön erläutert aus diesem Grunde das notwendige 
Gespräch mit Mandanten zum Thema Honorierung aus der Sicht des Psychologen – eine stets 
sinnvolle Horizonterweiterung für die Anwaltschaft.
Die Muster dieses Buches sollen lediglich Anhaltspunkte und Gestaltungsmöglichkeiten aufzei­
gen, die eigenständige Bearbeitung unter Beachtung der sich ständig entwickelnden Rechtspre­
chung zum Gebührenrecht ist weiterhin erforderlich; Autoren und Verlag übernehmen keine 
Haftung.
 
Dortmund, Freiburg, Starzeln im Juni 2022
 

Die Autoren
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