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Fragen der Zivilprozess- und Verhandlungstaktik spielen
nichterstim Referendariat und im Berufsleben eine wichtige
Rolle. Bereits im Studium kénnen Sie mit der Frage nach der
optimalen Durchsetzung ermittelter Anspriiche konfrontiert
werden. Die rechtlich moglichen Losungen sind dabei nicht
immer die zielfihrendsten. Zahlreiche Beispiele und Zusam-
menfassungen am Ende jedes Kapitels erlauben es lhnen,
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in der konkreten Anwendung der abstrakt zivilprozessualen
Regelungen ein tiefergehendes Verstandnis des Zivilprozes-
ses zu entwickeln.

Die 2. Aufl. berticksichtigt die fortschreitende Digitalisierung
im Bereich des Zivilprozesses, ebenso die neueste Recht-
sprechung.
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